附件1：初赛案例
关于出口TCL液晶智能平板电视机项目的谈判
甲方：美国杰瑞贸易有限公司
乙方：中国TCL集团公司
一、谈判背景
美国杰瑞贸易有限公司为满足国内发展需求， 拟购进2000台4K液晶智能平板电视机。美国杰瑞贸易有限公司采购部门经过资料收集、分析对比，初步确定中国TCL集团公司作为其合作者之一。拟采购的TCL4K液晶电视机认证型号为：（TCL）75V8E。
中国TCL集团公司制定了一份详细、实用的计划书，并派相关代表人员与美国方谈判，双方初步就该电视机价格EXW广东惠州400美元/台达成了一致。其他合作条款还需进一步商谈，具体谈判框架如下。
二、谈判框架
甲方：美国杰瑞贸易有限公司
（一）争取对己方有利的合同条款：主要集中在付款方式、质保、争议解决条款（仲裁或诉讼）等。
（二）售后的技术支持和服务。
乙方：中国TCL集团公司
（一）争取对己方有利的合同条款：付款方式、争议解决条款（仲裁或诉讼）等。
（二）售后的技术支持和服务以及费用支持。
（三）争取谈成这笔业务并成为该美国公司的长期合作商。
三、双方谈判目标
（一）双方在付款方式、售后服务条款、争议解决条款（仲裁或诉讼）上达成一致协议。
（二）双方达成长期合作的意向。
声明：本案例属于为比赛需要改编的虚拟案例。
